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Datwas de titel van de workshop die
vrijdag 19 maart werd gehouden bij
Goudhaan Rabobank. Na genoten
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te hebben van een heerlijk ontbijt,
ging trainer Nando Pille met de
leden aan de slag.

De ondernemers werden uitgedaagd
om de 11 spelers (de USP’s) van hun
bedrijf te noemen. Het verrassende
was dat andere ondernemers de 11
positieve kenmerken gingen uitbrei-
den. Veel leden kregen zo inzicht
in hoe hun bedrijf door de collega-
ondernemers werd gezien. Vervolgens
werd er uitgebreid stilgestaan bij de
tactiek die je kiest. Welke speler wordt
in de aanval gezet en welke spelers
vormen de basis en welke de verde-
diging? De workshop werd zo een
gezellige én leerzame hijeenkomst!
Vrijdag 9 april is er de 2e helft. Aftrap
6.45 uur. Wilt u als ondernemer mee-
doen aan de 2e helft? Mail dan naar:
businessclub@sdvbc.nl

Business Club SDV Barneveld groeit

Enkele voorbeelden van netwerkactiviteiten

Steeds meer ondernemers willen
graag lid worden van Business Club
SDV Barneveld. De koers die de
Business Club dit seizoen vaart slaat
goed aan bij ondernemers.

De leden zijn enthousiast door het
concept van meer contactmomenten
én door de inzet van ambassadeurs!

De opkomst bij activiteiten is groot.
Zo waren er bij het bedrijffsbezoek
aan de BDU ongeveer 70 leden
aanwezig. Tussen de leden wordt er
volop genetwerkt. Dit gebeurt in een
ongedwongen sfeer. Veelal direct na
het werk onder het genot van een
hapje en een drankje. Het ledenaantal
gaat richting de 100. En dat is weer

goed voor het onderling zakendoen.
Immers hoe meer leden hoe meer
mogelijkheden om nieuwe contacten te
leggen. Nieuwsgiering naar Business
Club SDV Barneveld? Kijk op www.
sdvbc.nl en maak een afspraak. U
bent van harte welkom om eens
ongedwongen een kijkje te nemen bij
één van de activiteiten.

Programma thuiswedstrijden SDV Barneveld

4

10 APRIL
SDV Barneveld - Urk

24 APRIL
SDV Barneveld - VSCO ‘61

ISINE van G

Club van 100
verkoopt
Gelderse
Verleiding

De club van 100 gaat weer aan
de gang met de verkoop van de
Gelderse Verleiding. De Verleiding
komt rechtstreeks uit de oven van
echte bakker Jaap van der Veer.
Vrijdag 16 april 2010 wordt er weer
volop verkocht! Bent u ondernemer
en wilt u uw personeel trakteren? Mail
dan uw bestelling voor 31 maart 2010
door naar w.harthoorn8@upcmail.nl.
Onder vermelding van bedrijfsnaam,
adres, contactpersoon en het aantal.
De kosten (opbrengst voor Club van
100) zijn G 20,- per doos (inhoud 25

Word lid van
Business Club
SDV Barneveld

en haal zo meer
uit je zakelijke
netwerk!

U kunt kiezen uit verschillende
sponsorpakketten. Eén ding hebben
ze allemaal gemeen: u wordt lid
van hét zakelijk platform in de
regio Barneveld. Daarnaast kunt u
gebruik maken van diverse reclame-
uitingen zoals uw bedrijfslogo op de
website van SDV Barneveld of een
reclamebord langs het hoofdveld van
de voetbalvereninging.

Voordelen van Business Club SDV
Barneveld:

* Nieuwe contacten leggen

* Bestaande relaties onderhouden

* Breed scala aan activiteiten

* Verbonden aan vv SDV Barneveld
 Ondernemers spelen elkaar de bal toe
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